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Methodische Grundlage der Potenzialabschatzung P-Net q“f
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Partizipative Szenarioentwicklung Positiv-Szenario
= Entwicklung eines Positiv-Szenarios = Breite Umsetzung

und eines Business-as-Usual-Szenarios - Funktionierende Vermarktung
= Einbindung von Praxisakteuren - Politische Unterstiitzung

(Klaranlagen, Landwirtschaft, Wirtschaft)
= Validierung Uber Delphi-Verfahren (N=7+10)

Systemgrenzen Business-as-Usual-Szenario

= Region ,Harz und Heide" = Teilweise Umsetzung

= Prozesskette: Klaranlage — P-Remobilisierung = Begrenzte Marktintegration
— Struvit — Dinger — Landwirtschaft = Fortbestehende Hemmnisse

= Zeitschritte 2029 — 2034 — 2039
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Rahmenkennzahlen der Szenarien -

Indikatoren Positives Szenario 2039 Business-as-Usual-Szenario 2039

Anzahl Klaranlagen 9 Anlagen der GK 4/5 (ca. 16 % aller KA) 4 Anlagen (ca. 7 % aller KA)
Struvitdinger [t/a] 2.200 1.300
P,O; [t/a] 520 310

Landwirts. Flache [ha/a] 6.900 (ca. 9 % des regionalen P-Bedarfs  4.100 (ca. 6 %)
von Mais, Kartoffeln, Riben)

- Relevanter Beitrag zur regionalen KreislaufschlielBung
- Substanzieller Baustein, aber kein vollstandiger Ersatz
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Zentrale Problemfelder

P-Net q‘f

=

. Herstellerverantwortung

Wer Ubernimmt die rechtliche Rolle des
Dingemittelherstellers?

Qualitatssicherung, Dokumentation,

Haftung erzeugen hohe Transaktionskosten.

Fur Klaranlagen ist dies haufig ein neues
Geschaftsfeld.

. Mengenproblem
Einzelne Klaranlagen produzieren oft zu

geringe Mengen fir effiziente Vermarktung.

Blndelung ist 6konomisch sinnvoll, aber
organisatorisch komplex.
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3. Qualitatsvariabilitat

= Unterschiedliche Anlagen erzeugen
unterschiedlich zusammengesetztes Struvit.

= Homogenisierung und Standardisierung
sind erforderlich.

4. Marktunsicherheit

= Geringe Bekanntheit bei Landwirten.

= Skepsis gegentber Recyclingdingern.

= Preiswettbewerb mit konventionellen
Dungern.

Welche Akteurskonstellationen und
Governance-Modelle ermoéglichen eine
wirtschaftlich und institutionell tragfahige
Vermarktung?



Vertriebskanale: Konstellationen flur Struvit-Netzwerke
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1 Klaranlagenbetreiber Lohn- Landwirtschaft
H unter-
nehmen Dungermischer
2 Klaranlagenbetreiber Beratung Joint Venture Dingemittelhersteller
Diingermischer
Handel
Landwirtschaft
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Ausgewahlte Vertriebskonstellationen fur Struvit im Vergleich P-Net q‘f

Dungemittelhersteller

Einzelne Klaranlage Joint Venture mehrerer KA (national / EU)

Herstellerverantwortung Klaranlage Gemeinsame Gesellschaft  Industrieunternehmen
Typische GréBenordnung ;erSi:ngt;lrj)VIt/Jahr (=700ha " _700 yJahr (~2.200 ha) isoggaig;) 0 tJahr (6.000-
Marktorientierung Regional Regional National / europaisch
Zielarubpen Konventionelle Konventionelle National: konventionell / EU:
grupp Ackerbaubetriebe Ackerbaubetriebe konventionell + 6kologisch
Regionale . . .
KreislaufschlieRung Sehr hoch Hoch Mittel bis gering
Organisationsaufwand A (RZEL, [RERUNE, Hoch"(Koordlnatlon, Gering fur KA
Vermarktung) Vertrage)

. Direkte regionale Skalierung bei regionaler Professionelle
ZAEISSE TG Wertschdpfung Steuerung Marktintegration
Al g lEiE s el de gt e Herstellerverantwortung Governance & Haftung Eg;ﬁgﬁg:ﬁg? von
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Vergleich der Konstellationen:
Regionalitat, Skalierung, Steuerbarkeit "

Dungemittel- [ Dingemittel-
hersteller hersteller
(national) (EU/FPR)

All-in-One-
Dienstleister

Joint Venture Dunger-

Kriterium Einzelne KA mehrerer KA mischer

Regionalitat  E:lalglylele)g! hoch hoch mittel gering—offen gering—offen
Ergfessmna- begrenzt mittel-hoch mittel hoch sehr hoch hoch
lisierung

SYCIEHEIGEINGEN gering mittel mittel hoch sehr hoch hoch
Steuerbarkeit . . . .

durch KA sehr hoch hoch mittel gering gering gering
'I_'ransforma-. begrenzt—mittel | hoch mittel hoch hoch mittel
tionspotenzial

- Die Wahl der Konstellation ist keine technische,
sondern eine strategische Entscheidung tiber
Regionalitat, Marktintegration und Governance.
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Strategische Hebel fur die Implementierung in Harz und Heide P-Net q“f

1. Herstellerverantwortung ist der zentrale
Hebel

= Wer ubernimmt rechtlich und
organisatorisch die Herstellerrolle?

Erfordert Kompetenz in QS,
Dokumentation, Haftung und Vermarktung

2. Regionalitat ist kein Automatismus

Industrie- und All-in-One-Modelle sichern
Professionalitat und Skalierung

Regionale Kreislaufschlie3ung bleibt
dabei haufig sekundar
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3. Vielversprechende regionale Modelle

Joint Ventures mehrerer KA

Diingermischer mit regionaler
Marktanbindung

ggf. grol3e KA-Betreiber mit eigener
Vermarktung

4. Zielgruppe Okolandbau
= Grundsatzlich attraktive Abnehmergruppe

= Wirtschaftlich nur bei ausreichender
Skalierung und CE-/QS-Struktur



Was braucht das Positiv-Szenario 20397

P-Net q‘f

Planungssicherheit und wirtschaftliche

Tragfahigkeit

= Eindeutige Umlagefahigkeit von Investitions-
und Betriebskosten

= Gezielte Anschub- und Innovationsférderung
fir Erstumsetzungen

- Kommunale Betreiber brauchen
kalkulierbare Rahmenbedingungen

Regulatorische Klarheit und Lernraume
= Bundesweit abgestimmte Vollzugshinweise

= Realistische Ubergangs- und
Optimierungsphasen flr neue Verfahren

-> Innovation darf nicht am
Grenzwertregime scheitern
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Regionale Kooperations- und
Marktstrukturen

= Aufbau tragfahiger Struvitnetzwerke

= BlUndelung von Mengen, Kompetenzen und
Qualitatssicherung

= Einbindung von Marktakteuren in regionale
Vermarktung

- Regionalitat entsteht durch Organisation

Das technische Potenzial ist vorhanden —
Ob es wirksam wird, entscheidet sich in der
institutionellen und organisatorischen
Gestaltung der Wertschdpfungskette.
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